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» osbancos do mundo (em Portugal, a excep-
¢do € 0 Banco Popular). Depois de importar
os dados, o sistema divide-os por catego-
rias e permite-lhe impor tectos de gastos.

Para ter a certeza de que o programa é
acessivel a qualquer pessoa, a empresa tes-
ta o produto com utilizadores menos expe-
rientes e até com as maes. “Se ndo se sen-
tirem a vontade, mudamos.” Desde Janei-
ro, quando foi langado, o Boonzi teve 25
actualiza¢des e 840 mudangas no cédigo
informético. Foi pensado para ser exporta-
do: tem uma versio em inglés desde o ini-
cio edesde o dia 19 estd num endereco .com.

OUTLUK

Negocio Casamentos low-cost
Investimento para comecar 4 mil euros

Medida do sucesso Recebeu 80 contactos

desde Marco e tinha o primeiro casamen-

to encomendado um més depois de lancar
a empresa

== Um dos préximos casamentos organiza-
do por Sandra é em Setembro e teve direito
a pedido especial: um espectdculo de nata-
¢ao sincronizada na piscina donoivo. Outro
vairealizar-se em 2015, masjd estd aser pre-
parado. “Os noivos ndo vivem cd e é preciso
organizarum fim-de-semana para os convi-
dados e fechar tudo um ano antes, para pla-
nearem as férias”, explica Sandra Amaro
Gomes, fundadora da Outlux, que organiza
casamentos low cost, com precos 30% a 40%
abaixo do habitual.

O pack mais barato, para 40 pessoas, cus-
ta 5 mil euros e inclui tudo o que precisa
para se casar — aluguer do espaco, decora-
Gao, catering, bolo, D] e equipamento de
som, reportagem com 500 fotografias, ves-
tido de noiva, bouguet, aliangas, penteado,
maquilhagem, desenho dos convi-
tes e um site. Sendo: a impressio
dos convites ndo estd incluida e se
tiver um vestido complicado
“paga um extra”, diz Sandra, que
saiu da PLMJ, onde era advogada,
para criar a empresa.

A Outlux nasceu por causa
dacrise. “As pessoas vo sem-
pre casar-se, mas querem gas-
tarmenos.” Sandra poderia ter
sido cliente de si propria. “Ca-
sei-me ha um ano e meio e

Jodo Saleiro é um dos
criadores do Boonzi

queriaalgo original, mas percebi que quan-
to mais original mais caro.” Acabou por se
Casar na praia da Comporta, como queria,
mas por 20 mil euros. “Na Qutlux custaria
12.500 euros.” Seria o pack hippie chic - ha
opgdes para turismo rural, museus, terra-
¢Os e até restaurantes japoneses.

A Outlux foilangada em Fevereirc e San-
dra preparou-se para fazer o grosso dos ca-
Samentos em 2014. “Entrei no mercado tar-

Sandra Amaro Gomes faz

casamentos 30% a 40%

abaixo do preco de mercado

de, mas ao fim de um més tinha o primei-
ro casamento.” Até agora recebeu cerca de
8o pedidos de orgamente, agendou trés e re-
cusou dez, no Norte - sé trabalha em Lis-
boa, Alentejo e pontualmente no Algarve.

NATURALFA

Negdcio Servicos de controlo e
certificacdo de produtos agricolas

Investimento para comecar
30 mil euros

Equipa Quatro pessoas

Medida do sucesso Este ano
espera quase duplicar a fac-
turacdo para 120 mil euros

mm Quando Liliana Perestre-
lo seestreouna agricultura,
a dar assisténcia técnica a
produtores de kiwi, era nor-

Sandra Amaro
Gomes
organiza

. casamentos
low-cost com
a Outlux

RUARSA CARDOS0

mal encontrar empresdrios sem email. Nao
foi hd muito tempo - Liliana tem 31 anos
e trabalha desde 2005 -, mas hoje ¢ tudo
muito diferente. “Agora nio tenho um
cliente sem email”, diz a engenheira, que
em 2011 criou a Naturalfa, que certifica pro-
dutos agricolas.

Percebe-se porqué: cerca de 80% dos seus
clientes tém menos de 40 anos e 40% um
Curso superior - a maioria sdo empresarios
recém-chegados a agricultura. Al-
guns para fugir da crise, como os dois
$0cios que abriram uma empresa
que produz, embala e vende cogu-
melos que serviu para complemen-
tar o que perdiam nos empregos.

Foi também para dar resposta a
estanova onda de agricultores que a Natu-
ralfa nasceu em 2011 - estes empresarios
olham cada vez mais para a agricultura de
umaforma profissional. A empresa de Gon-
domar dd trés tipos de certificagdo: Agricul-
tura Biol6gica, Produgao Integrada e Global
Gap. Esta tltima é reconhecida em todo o
mundo e, por isso, é importante para quem
quer exportar, que € a tendéncia de futuro.

“Agora fazemos mais certificacGes de
agricultura bioldgica, mas nos préximos
anos isso vai inverter-se. Quando os agri-
cultores ndo conseguirem escoar a produ-
¢do, vao voltar-se para o exterior”, diz a fun-
dadora da Naturalfa, que é uma das trés
empresas do Pais a dar esta certificacdo.

Para j, aaposta de se tornar empresaria
tem compensado. Liliana e os sdcios espe-
ram fechar 2013 com uma facturagio de
120 mil euros e multiplicar o niimero de
clientes por dois.e
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